
 

INVITATION COMMENT GÉRER 
SA RELATION AVEC SON BANQUIER ? 

  
Cher(e) Adhérent(e), 
  

Votre banquier est un partenaire incontournable dans la gestion quotidienne de 
votre entreprise, dans les situations de difficultés ou de développement que vous 
traversez. 

Mieux communiquer avec son banquier et se doter des prestations bancaires 
adéquates, c’est pouvoir mieux gérer son entreprise au jour le jour, mais c’est aussi 
mieux anticiper les périodes de crise.  
 Le Club d’Entreprises des Deux Rives en collaboration avec le Club des 
Entreprises d’Artigues-Près-Bordeaux, en partenariat avec la Chambre de 
Commerce et d’Industrie de Bordeaux vous propose de vous guider sur : comment 
solliciter un découvert autorisé, investir, contracter un prêt… ; ce que la banque 
propose à l’entreprise. 

  
- Que devez vous attendre de votre banquier et pourquoi faut-il le 
rencontrer régulièrement ? Comment négocier avec lui ? 
- Quelles sources de financement à court et moyen terme ?  
-  Comment préparer ses entretiens avec son banquier ? 

  
  

Cette Thématique sera animée par M. Eric STEPHANT, Directeur du CECOGEB 

  
Le Mardi 20 mars 2007 à 18h30

 
SALLE GIRONDE 

  
  

  MAISON DE LA PROMOTION SOCIALE 
                                          24 AVENUE DE VIRECOURT 
                                      33370 ARTIGUES-PRES-BORDEAUX (Rocade 

Sortie N° 25) 
  

Dans l’attente d’avoir le plaisir de vous rencontrer, recevez, Cher(e) Adhérent(e), 
mes cordiales  salutations. 

  
  

Le Président, 
Philippe Lassalle Saint-Jean  
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